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«LA AUTENTICA
PAELLA VALENCIANA
Y FIDEUA DE GANDIA

EN TU CASA».

«La paella, siendo de origen valenciano,
se ha convertido en un plato consumido
por todo el territorio espafiol, aunque a
menudo con modificaciones que se alejan
de su receta original. Puede encontrarse en
todos los sitios turisticos espafioles, ademas
resulfa muy habitual en los menus del dia
de la mayoria de los restaurantes. Servida
a veces como tapa en bares, es ya un

sabor que identifica la cocina espafiola»

(fuente: Wikipedia).

«Lla Paella Valenciana merece ese
reconocimiento internacional, es una sefia
de identidad de los valencianos y proyecta
internacionalmente la marca de calidad y
excelencia de la Comunidad Valenciana»
(fuente: J. Maria Chiquillo Barber,
Declaracién de la Paella Valenciana

como Patrimonio Cultural Inmaterial de la

Humanidad).
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como valencianos, tras seis afios de
desarrollo y crecimiento de nuestra

empresa, es expandir nuestro més

preciado y conocido producto
culinario a través de todo el territorio
nacional e internacional y formar

a nuestros clientes en este aspecto,
pasion y fradicién por la auténtica
paella valenciana y fideué de Gandia
siguiendo las recetas originales de
nuestra tierra, la zona sur de Valencia y

norte de Alicante.
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Receta original tradicional.

Ingredientes de origen valenciano.

leta in situ.

on comp

L4

Preparaci

Entrega, recogida y limpieza.
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SOMOS
OBRADOR

Somos fabricantes, somos seguridad, somos
gourmet.

Nuestro producto ha pasado cénones de calidad
desde hace veinte afios, con una receta propia
desarrollada dnica y exclusivamente por nosotros,
para conseguir el mejor producto, el auténtico,
junfo a una productividad nunca vista en el sector.
Suponemos la confianza y practicidad que nuestro
cliente necesita, somos su Unico proveedor y le
servimos el producto prdcticamente acabado;

logrando asi, la merma cero.




Desde que inauguramos nuestro local de Gandia,
en el corazén arrocero de Valencia, enfocado al
delivery de un plato tan conocido como la paellg,

no hemos parado de crecer.

Tuvimos una vision y
la pusimos en marcha.

En PAELLA VAl hemos unido dos de las principales
tendencias del mercado culinario espafiol actual: el
buen comer, con el arroz como plato principal, y el

take away o delivery.

Siendo capaces de ofrecer el mejor producto sin la

necesidad de costes de estructura elevados.

Menos personal, menos alquiler,

las mismas ventas.
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PAELLA VAl no es un negocio rentable.

iEs un negocio muy rentable!

Invirtiendo la mitad de lo que
costaria una arrocerfa tradicional, un
franquiciado puede lograr beneficios
superiores a los de un restaurante

de éxito gracias a la simplicidad de
la gestién, a la eficiente seleccién y
entrega del producto, o los amplios
margenes logrados gracias a nuesfra
exhaustiva seleccién de proveedores

y a la ajustada estructura de costes.
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En la seleccién del local mas

adecuado para tu negocio.

Fn la formacién al

franquiciado y a su equipo.
En lo asistencia permanente.

En la seleccién de los mejores

productos.

En cada nueva receta.

s &

En un plan de suministro

puntual.
En el software de gestién.

En las campafias de

comunicacion.

Acompafado de nuestros

partners.
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CONDICIONES
DE LA FRANQUICIA

INVERSION

NN

75.000 aprox. (segun estado y caracteristicas del local)
% de explotacién

2% de publicidad

* Reforma:10.000€ aprox.

* local comercial 140 m? con salida de humos
* 10.000 fliers corporativos cada 2 meses

* Mobiliario

* Campafia de fréfico digital especifica cada dos meses
* Magquinaria

* 2 posts especificos en redes sociales cada semana

e Utensilios o
- ———— * Historias genéricas en redes sociales
* Paelleros
10.000€
, e Web
* Vehiculos e Know How _
* App propia

* Proveedores
* Inclusién en apps externas de servicios de delivery
* Formacion

* Supervision inicial y seguimiento

e Tirada inicial 10.000 fliers corporativos

* Inclusion en redes, web y app propias
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DATOS DE CONTACTO tfam

Departamento de Expansién - b AL
T4 Franquicias

@ 916 26 39 29 95
O <xpansion@t4franquicias.com .
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